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МІНІСТЕРСТВО ОХОРОНИ ЗДОРОВ’Я 

УКРАЇНИ  

НАЦІОНАЛЬНИЙ ФАРМАЦЕВТИЧНИЙ 

УНІВЕРСИТЕТ 

Кафедра філософії та соціології 

 

 

ПИТАННЯ ДО ПІДСУМКОВОГО МОДУЛЬНОГО КОНТРОЛЮ 

З ДИСЦИПЛІНИ «РИТОРИКА» 

 

для здобувачів вищої освіти  

підготовки третій (освітньо-науковий) рівень доктор філософії PhD 

галузі знань 22 «Охорона здоров’я» 

спеціальності 226 «Фармація, промислова фармація» 

освітньої програми «Фармація» 

 

ПІДСУМКОВИЙ МОДУЛЬНИЙ КОНТРОЛЬ  

 

ТЕОРЕТИЧНА ЧАСТИНА 

 

1. Об’єкт та предмет риторики. 

2. Риторика як наука та красномовство. 

3. Класичний риторичний канон. 

4. Історія риторики. Основні віхи та тенденції. 

5. Давньогрецька риторика. 

6. Римська риторика. 

7. Середньовічна риторика. 

8. Історія української риторики. 

9. Риторика доби Нового часу. 

10. Риторика у сучасному світі. 

11. Риторика та ораторське мистецтво: спільне та відмінне. 

12. Ціль та завдання риторики. 

13. Типологія промов. 

14. Значення риторики для професійної діяльності. 

15. Етапи підготовки промови. 

16. Інвенція. «Винахід» теми. 

17. Поняття та види аудиторії. 

18. Поняття та види аргументації. 

19. Диспозиція та її принципи. 

20. Структура риторики. 

21. Принципи побудови виступу. Схеми викладення матеріалу.  
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22. Канон Квінтіліана. 

23. Оратор і аудиторія. 

24. Риторика як академічна дисципліна. 

25. Класифікація аргументів. Дедуктивна аргументація. 

26. Диспозиція. Структура доповіді. 

27. Особливості публічного виступу. Етапи підготовки публічного виступу. 

28. Елокуція. Основні засоби виразності промови. 

29. Стратегія та тактика публічного виступу. 

30. Меморія. Прийоми запам’ятовування промови. 

31. Образ оратора: мовні, психологічні, естетичні аспекти. 

32. Акція як розділ риторики. 

33. Види риторичних аргументів. Індуктивні аргументи. 

 

ПРАКТИЧНА ЧАСТИНА 

 

1. Стратегія і тактика промови. Навести приклад розгорнутого плану виступу. 

2. Інвенція. Навести приклад «винаходження» теми промови. 

Продемонструвати основні принципи успішної інвенції. 

3. Основні етапи риторичної підготовки промов. Назвіть елементи класичного 

риторичного канону. Проілюструйте на прикладі обраної теми етапи її 

опрацювання. 

4. Логічні основи риторики. Логічні форми. Поняття. Значення операцій з 

поняттями у риториці. Сформулюйте правила, алгоритм та наведіть 

приклади коректної дефініції. 

5. Тропіка. Наведіть приклади використання найбільш розповсюджених тропів. 

6. Фігури мови: класифікація та приклади. 

7. Виклад та методи викладу. Продемонструйте приклади різних схем викладу 

матріалу. 

8. Диспозиція промови. Розробіть план та розгорнуту схему доповіді за 

обраною темою. 

9. Індуктивний метод викладу. Приклади індуктивної аргументації. 

10. Диспозиція та її основні принципи. Продемонструйте принципи 

структурування промови. 

11. «Риторика» Аристотеля як методологічна основа ораторства. 

12. Елокуція. Наведіть приклади засобів створення виразності промови. 

13. Елокуція. Види та приклади елокутивних засобів.  

14. Риторичне запитання. Риторичне звертання. Риторичний оклик 

15. . Висновки та вимоги до побудови висновків. Продемонструйте практичну 

дію логічного закону достатньої підстави. 

16. Іронія як риторичний прийом. Наведіть приклади іронії (Сократ). 
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17. Продемонструйте принципи підготовки промови на прикладі самостійно 

обраної теми. 

18. Основні етапи підготовки промов. Продемонструйте принципи інвенції, 

диспозиції, елокуції, меморії та акції. 

19. Моделювання аудиторії. Назвіть, які особливості мають аудиторії, що 

розрізняються за обсягом, віком, соціальними, професійними, 

психологічними характеристиками. 

20. Продемонструйте принципи підходу до великої та малої аудиторії. А також 

до аудиторії читацької та слухацької.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


